1 Présentation LIFESIZE

LIFESIZE est un pionnier et un leader mondial dans le domaine de la collaboration
vidéo en haute définition. Offrant des systémes de visioconférence et des logiciels
d’infrastructure, LIFESIZE permet a ses clients de communiquer sur le dispositif de leur
choix et sur n'importe quel réseau, en accédant aux différents services de collaboration

video.
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La société LIFESIZE a été fondée en 2003, avec un investissement fort en recherche &
developpement. Depuis 2009, LIFESIZE fait partie du groupe LOGITECH depuis 2009.
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LIFESIZE est aujourd’hui présent dans plus de 100 pays et travaille avec plus de 2000
partenaires a travers le monde.



2 La proposition de valeur LIFESIZE

LIFESIZE met en avant 3 éléments différenciateurs au cceur de sa stratégie de
développement :

1. Rendre la
visioconférence
accessible a tous

2. Simplifier I'utilisation
pour améliorer la rapidité
d’adoption

3. Simplifier 'accés aux
services

Utiliser un terminal de visioconfénce unique pour tous les usages de salles de
réunion en s’adaptant aux contraintes spécifiques : Ilcon 600
Utiliser n'importe quel terminal personnel (ordinateur, tablette ou Smartphone)

Simplifier les interfaces de commandes au travers d’une télécommande avec 5
boutons ou d’une dalle tactiie ou d'un client logiciel (ordinateur, tablette ou
Smartphone), avec un environnement graphique homogéne

Simplifier 'accés aux services de visioconférence et notamment rendre transparent
le passage d’'un appel point a point (2 participants) a un appel multipoint (3
participants ou +)

Proposer une approche « Cloud public » au travers d'un service accessible
immeédiatement via un abonnement basé sur des pack d’accés/d’extension pour
terminaux et utilisateurs

Proposer une approche « Cloud privée» au travers de services de
visioconférence disponibles sous forme logicielle virtualisable ou sous forme
d’apliance physique, avec une notion de licence capacitive/évolutive



